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Calidad y servicio con IBK Cables y Sistemas

LLo que empezó en 1991 como un proyecto de comer-
cialización de conductores eléctricos especiales, cuya
sede ocupaba una nave de 250 m2, es hoy una empresa
consolidada en el sector del cableado que cuenta con
diez millones de metros de cable en stock repartidos en
una superficie de 1.350 m2.

Las nuevas instalaciones -la empresa está ubicada
desde hace seis años en el Polígono Industrial Calonge
c/Azogue 4, de Sevilla- permiten el almacenamiento de
más de 1.000 bobinas de cable, además de disponer de la
capacidad de almacenaje de más de 700 palets y múlti-
ples estanterías de carga media para otros productos.

Pero el volumen de producto no es lo único que ha teni-
do en cuenta IBK Cables y Sistemas en su crecimiento: la
evolución de la empresa ha ido siempre unida a la amplia-
ción de personal, zonas de venta y catálogo de productos,
y trabaja constantemente en la consecución y mejora de
nuevos productos, así como en la búsqueda de nuevos
mercados y el cumplimiento de plazos de entrega.

Con estos rasgos diferenciales ha llegado hasta la actualidad, ocupando una posición de liderazgo en el sec-
tor de los cables eléctricos especiales en nuestro país, donde dispone de una amplia red de distribución que les
permite llegar a casi la totalidad del territorio nacional.

Uno de los compromisos adquiridos desde sus inicios, es el ofrecer un tiempo de entrega inmediata de sus
productos: en un tiempo máximo de 24/48 horas se realiza el suministro en cualquier punto de la península
(excepto los productos de fabricación especial o cables de diseño).

Debido a la diversidad de sectores y la complejidad de sus productos, IBK, a través de acuerdos y alianzas,
proporciona a sus clientes acceso a una selección de los mejores fabricantes en el ámbito mundial de estos pro-
ductos (Belden, Coax, Flexelent, MM Datalectric, Kbirack, Belden/CDT...), buscando siempre el especialista en
cada línea de material, obteniendo así una relación calidad/ precio muy satisfactoria, ofreciendo compromiso y
garantía en el suministro gracias a sus stocks.

Capacidad técnica y humana, y el
apoyo de firmas de reconocido 
prestigio. Estos son los pilares 
básicos sobre los que se sustenta 
la empresa andaluza IBK Cables y
Sistemas, una empresa especializada
en conductores eléctricos especiales
que vio la luz en Sevilla, en 1991.
Desde entonces, la compañía andaluza
no ha parado de crecer, tanto en lo 
que respecta a su plantilla y sus 
infraestructuras, como en lo relativo 
a la diversificación de producto y al
ámbito de distribución.

El almacén de la empresa con capacidad para 1.000 bobinas de cable



34
35

Las novedades están a la orden del día en
IBK Cables y Sistemas. Desde sus inicios, la
empresa ha apostado por innovar en su gama
de productos, ampliando su oferta según las
necesidades que marcan el mercado y las
nuevas normativas.

Sus inicios estuvieron marcados por la dis-
tribución de cables eléctricos especiales:
energía y control, apan-
tallados, coaxiales RG,
coaxiales antena TV,
telefónicos, planos,
sonido profesional,
intercomunicación y
seguridad, sistemas
informáticos, altas tem-
peraturas, cables de lis-
tín, y cables de diseño
siguiendo las especificaciones que demandan
sus clientes.

Durante estos años de andadura, más de
una década, IBK ha incorporado a su gama
cables para sistemas de cableado estructura-
do (UTP, FTP, Cat.5e y 6, flexibles o multipa-

res), cables de fibra
óptica, planos de
ascensor, toda la
gama de cables tele-
fónicos para la nueva
normativa ICT, cables
de alta seguridad
(cero halógenos,
resistentes a incen-
dios, según el nuevo

reglamento eléctrico. Recientemente, las últi-
mas novedades de producto han recaído en
los cables cero halógenos.

Además del aumento de producto, la
empresa andaluza ha querido diversificar su
oferta para dar respuesta a un abanico más
amplio de clientes dentro del ámbito de las
Telecomunicaciones: así, se ofrece también
productos de cableado estructurado (paneles,
rosetas, conectores Cat. 5e y 6, tanto en UTP
como FTP, latiguillos...), cajas modulares para
informática, accesorios para fibra óptica
(conectores, latiguillos,
paneles...) y todo un cata-
logo completo de arma-
rios y accesorios para
telecomunicaciones.

Las marcas que distri-
buye actualmente son
Belden, Coax, Flexelent,
MM Datalectric, Kbirack,
Belden/CDT, entre otras.

MMiirraannddoo  aall  ffuuttuurroo
Entre los próximos proyectos la empresa expresa su deseo de con-
tinuar con su línea expansiva, incorporando nuevos comerciales y
ampliando zonas de venta. También a corto-medio plazo se prevé
la consecución de nuevas instalaciones, con el objetivo de centra-
lizar todo el stock disponible, triplicar la capacidad de almacenaje
y las instalaciones de oficinas. Todo ello sin olvidar la ampliación
de líneas de productos y los catálogos a ofertar.

Éstas son algunas de las perspectivas que se dibujan en el futu-
ro próximo desde IBK y que se enmarcan en un contexto óptimo
del sector. Según las valoraciones que se llevan a cabo desde la
compañía “en el sector eléctrico están surgiendo nuevas normati-
vas y nuevas oportunidades de negocio, que auguran expectativas
importantes en sectores tan significativos como el Eléctrico,
Telecomunicaciones ó Construcción, y el mercado está en una
evolución renovadora constante, lo que permite afirmar que  atra-
vesamos un momento óptimo”.

Una de las tendencias que apuntan desde IBK es la de la espe-
cialización en el mundo de la distribución, puesto que la actual
situación impone mayor formación y conocimiento de las nuevas

normas al tiempo que se exigirán mayores responsabilidades y
certificaciones por los organismos competentes. Solo de esta
manera, aseguran, se podrá optimizar y rentabilizar al máximo los
costes de producción, manipulación y transporte.

En cuanto a los puntos débiles del mercado, se señalan dos
aspectos preocupantes: las variaciones al alza en las materias pri-
mas tanto en el cobre como en los plásticos. En el primero por la
importante demanda debido al crecimiento de economías como la
China ó EEUU. Con relación a los plásticos estas fuertes subidas
se deben a los precios tan elevados del petróleo, siendo éste la
base para la obtención de estos productos, debiéndose esta situa-
ción a la inestabilidad en el mundo árabe.

PPrreesseenncciiaa  eenn  llaa  rreedd
Siempre con el objetivo de dar mejor servicio al cliente, IBK Cables
y Sistemas muestra desde su página web (www.ibkcablesysiste-
mas.com) la gama de producto disponible, plasmada en la red
mediante el catálogo de productos. También pueden encontrarse
en Internet las nuevas incorporaciones de materiales para ICT y
para el reglamento REBT, además del catálogo general de arma-
rios y accesorios para telecomunicaciones Kbirack.

La evolución de IBK ha ido siempre unida a la ampliación de personal

Diversificación de producto


