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EauITEL

Equipos de Telecomunicacion Optoelec-
trénicos, Equitel, es una empresa espanola
ubicada en Zaragoza y fundada en 1993, que
disefa vy fabrica sistemas de transmision de
video, audio y datos mediante redes de fibra
optica y codificadores MPEG-2. Sus principales
aplicaciones son la seguridad, la video-vigilan-
ciay el control de tréafico (sus principales clien-
tes, sobre todo, grandes integradores de siste-
mas), y su catalogo abarca una amplia gama
de soluciones para redes de fibra dptica con
transmision monocanal o multicanal, analdgi-
ca o digital y con multiples versiones de cada
producto especialmente adaptadas a cada dis-
tancia de transmision y tipo de fibra optica.

En su apartado de codificadores MPEG-2, el catélogo de
Equitel incluye modelos especificos tanto para redes SDH
como para redes IP.

Expansion
Desde el ano 2000 Equitel se encuentra inmersa en un plan de
internacionalizacidn, cuyos objetivos a corto plazo consisten
en que la facturaciéon en exportacion represente el 10% de las
ventas de la compania. Otro de los objetivos era la consecu-
cion de tres distribuidores en el &mbito de la Unidén Europea
de 15 miembros. A finales del 2004, las ventas de exportacion
ya representaban un 7% del total, habiéndose firmado acuer-
dos de distribucién con dos empresas europeas.

En cuanto al mercado espanol, el Director Comercial de
Equitel, Antonio Garcia, no duda en afirmar que “el sector




tiene un conocimiento técnico cada vez mas alto y en algunos
casos puntero a nivel mundial. Hace diez anos el 50% de las ofer-
tas que realizdbamos finalmente no se hacian por fibra éptica. En
la actualidad este porcentaje es del 100%".

Garcia destaca también la relevancia de un mercado en que las
instalaciones son de “gama alta”, muy profesionales, cuyos
clientes finales no toleran el mas minimo problema de funciona-
miento, soporte, asistencia, etc. Este punto se configura como
una proteccion ante la competencia asidtica, ya que se trata de
un sector en el que el cliente valora mucho mas la confianza téc-
nica en la empresa que no el bajo precio del producto.

Estrategia comercial
Para Equitel las ferias son una herramienta fundamental en su
estrategia comercial, ya que las consideran la herramienta mas
eficaz para mostrar sus solucio-
nes al cliente actual y potencial.

Siguiendo esta linea, la empre-
sa estuvo presente recientemen-
te en el Trafic Salén Internacional
de la Seguridad Vial y el
Equipamiento para Carreteras, y
proximamente, en el mes de
febrero, expondrd también sus
novedades en el  Salén
Internacional de la Seguridad
(stand 10C301). i

La empresa zaragozana, que cuenta con un equipo
humano de 17 personas, disena y fabrica sistemas de
transmision de video, audio y datos mediante redes
de fibra dptica y codificadores MPEG-2

FPRONMAX

60 MHz / 150 MHz / 250 MHz
Osciloscopios Digitales de Memoria

i

SERIES OD-570 / OD-580

@ Ancho de Banda de 60, 150 y 250 MHz
® Pantalla LCD en Color o Monocromo
de Gran Formato
® Representacion de 8 x 12 Divisiones
® Transformada FFT en Tiempo Real
® Longitud de Memoria de 125 k
® Muestreo de Hasta 25 Gs/s
® Interface RS5-232C, USB, Centronics y GPIB
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