
E le c t ró n i ca & Comunicaciones: Según el últi-
mo informe de la asociación AETIC, el sector de
los co m p o n e n tes ele c t ró n i cos en nuest ro país
c reció en 2005 un 5%, por detrás del 9% re g i s-
t rado dura n te el 2004. ¿Cómo va lo ra esta evo l u-
ción del secto r ?

Pe re Elias: La evolución del sector es clara-
m e n te de re t ro ceso en cuanto a volumen, debido
a la deslo calización de las grandes series de
fa b r i cación. En España se han quedado aquellas
fa b r i caciones que por su volumen o por su fa l ta de
p revisión no hacen posible su traslado a otros paí-
ses de mano de obra mucho mas eco n ó m i ca. Si
las cifras no son peores es debido a la fa b r i ca c i ó n
de te l é fonos por parte de un fa b r i ca n te español
p a ra Te le f ó n i ca. Esta empresa ha co n s u m i d o
d u ra n te 2005 grandes cantidades de co m p o n e n-
tes co n t r i b u yendo así al cre c i m i e n to del secto r.

E&C: Un sector fuerte, que también ha dado
impulso a los co m p o n e n tes ele c t ró n i cos, pare ce
ser el de la Te levisión Digital Te r re st re. ¿Qué
o t ros mercados han dinamizado el secto r ?

P.E.: Además del caso particular que he men-
cionado, es ev i d e n te que el sector militar, con la
fa b r i cación de algunos co m p o n e n tes para el avión
de co m b a te europeo, así como el de energ í a s
a l te r n a t i vas, están dinamizando el secto r.

E&C: ¿Cuáles son los puntos débiles de este
s e c tor en España? 

P.E.: Los puntos débiles son los mismos que
p re s e n ta todo el sector industrial: la fa l ta de
i n ve rsiones en I+D nos ha co n vertido en una base
de fa b r i cación para otros países con mano de obra
más ca ra. Esto hace más peligroso el fe n ó m e n o
de la deslo calización que estos mismos países ya
s u f r i e ron en su momento .
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“La telefonía ha contribuido al crecimiento

del sector de los componentes electrónicos“

E&C: Disminuye la importación, pero también la
ex p o r tación de co m p o n e n tes ele c t ró n i cos, ¿a qué
se debe este co m p o r ta m i e n to ?

P.E.: Si las cifras de cre c i m i e n to del mercado son
re a les, no seria lógico una disminución de las impor-
taciones a menos que se partiera de una posicion de
g randes stocks por parte de fa b r i ca n tes y dist r i b u i-
d o res. La disminución de las ex p o r taciones de co m-
p o n e n tes ya es más lógica si tenemos en cuenta que
cada vez más la co m p e tencia de los fa b r i ca n tes asiá-
t i cos se hace más pre s e n te en el merca d o .

E&C: ¿Cómo afe c ta esta co m p e tencia ex terior? 
P.E.: La co m p e tencia ex terior afe c ta cada vez más,

en la medida que estamos en un mercado glo b a l i z a-
do, sin apenas barre ras. Esto obliga a las empre s a s
a aumentar el re n d i m i e n to interno para disminuir lo s
co stes de fa b r i cación y co m e rcialización para poder
co m p e t i r.

E&C: ¿Cuál cree que debería ser la post u ra de
España, y de forma más global, de Europa, en este
periodo de despunte empresarial asiático ?

P.E.: No hay más remedio que sacar el máximo de
re n d i m i e n to posible a las est r u c t u ras empre s a r i a le s ,
a u m e n tar en I+D e innovación, y presionar a las auto-



o m p o n e n t e s

ridades co m u n i tarias para que la co m p e tencia no sea
desigual, en el sentido de que las obligaciones medio-
a m b i e n ta les europeas no penalicen a sus empresas. De
alguna forma habrá que estudiar cómo compensar lo s
co stes ex t ras en caso de que las empresas asiáticas no
tengan las mismas obligaciones que las euro p e a s .

E&C: R.C. Micro e le c t ró n i ca, empresa fundada en
1989 y especializada en co m p o n e n tes ele c t ró n i co s ,
¿ cómo afro n ta este periodo? ¿cuál es su est ra te g i a ?

P.E.: Nuest ra est ra tegia es la de dar el mejor servicio
p o s i b le, teniendo en cuenta que a la vez hemos de re d u-
cir márgenes, adaptándonos a la nueva situación del
m e rcado y a lo que los clientes pre c i s a n .

E&C: ¿Cuáles son las pers p e c t i vas de R.C.
M i c ro e le c t ró n i ca para este año 2007?

P.E.: Si no se re d u ce nuest ro número de clientes, tal y
como nos ha ocurrido en los años pre ce d e n tes, este año
podemos cre cer más de un 10%, lo que dada la situa-
ción del mercado no estaría nada mal.

E&C: ¿Cuáles son las principales novedades en pro-
d u c to s ?

P.E.: Cada vez dive rs i f i camos en nuevos pro d u c to s .
Ú l t i m a m e n te hemos ampliado la gama de co n ex i o n a d o

con co n e c to res te le f ó n i cos tipo RJ para redes lo ca-
les, con o sin tra n s formador LAN inco r p o ra d o ,
también con co n e c to res para todo tipo de ta r j e ta s
de memoria. Desta can también los packs de bate-
rías de todo tipo especialmente los de Litio
Po l í m e ro para su uso en te r m i n a les portátile s ,
s o b re todo en aplicaciones para co m u n i ca c i o n e s
w i re le ss .

Por último otros puntos de novedad para RC son
las ofe r tas de amplifica d o res para radio fre c u e n c i a
y los TFT’s de Powe r t i p .

Sede central:
Tel.: 93 260 21 66 - Fax: 93 338 36 02

www.rcmicro.es


