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Entrevista a Carlos Arnoult, Director de Instalmat

“Queremos que el profesional tenga una visita redonda”

InstalMat, el Saldn Integral de Materiales para
Instalaciones, celebra este ano, del 14 al 17

de mayo en el Pabelldn 1 del recinto ferial de
Gran Via, su primera edicion con la intencidon
de convertirse en un referente para los agentes
implicados en el mundo de las instalaciones.
Carlos Arnoult, director de InstalMat, nos
presenta este nuevo salon que tantas
expectativas esta generando en el sector.
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Saléin Integral de Materiales para Instalaciones

1. ¢Como surgio la idea de organizar InstalMat?
InstalMat es la respuesta de Fira de Barcelona a
una necesidad de mercado, en concreto de los
profesionales de las instalaciones, que han visto
cdmo en los Ultimos afos el peso de este sector
ha ido creciendo hasta llegar a representar el 20%
de la facturacion de la construccién en la actuali-
dad. Las instalaciones se han convertido en uno
de los sectores mas dindmicos de la economia
espanola y, sin embargo, este colectivo de profe-
sionales no tenia un salén que diera una respues-
ta integral a sus necesidades comerciales y for-
mativas. InstalMat es, pues, un salén disefado
para facilitar el trabajo de los instaladores y de

todos aquellos profesionales que desarrollan su
actividad diaria relacionada con el dmbito de las
instalaciones, como ingenieros técnicos, ingenie-
ros, arquitectos técnicos, arquitectos, constructo-
res, promotores, almacenistas y distribuidores,
empresas suministradoras y distribuidoras de
energia, responsables de mantenimiento, admi-
nistradores de fincas, etc. Se ha creado un salén
que en lugar de centrar la atencion en el produc-
to surge para cubrir la necesidad concreta de un
colectivo.

2. ;Con qué perspectivas afronta esta primera
edicion?

Las expectativas que nos ha depositado el sector
son muy altas y ello nos hace sentir especialmen-
te motivados. Contamos con el apoyo y la colabo-
racion de las principales asociaciones del sector
y, a su vez, los profesionales estan respondiendo
de forma muy positiva a esta convocatoria, a falta
de un mes contamos ya con unos 200 expositores
y con la previsién de recibir unas 10 mil visitas,
que es lo que tenemos contabilizado hasta ahora
segln las acreditaciones recibidas. Todo ello
tiene, desde mi punto de vista, una explicacion
muy sencilla y es que InstalMat es el saldén que
desde hace tiempo reivindicaban los profesionales
de las instalaciones y que responde a sus necesi-
dades, tanto en oferta de productos como en
conocimiento, ya que también contara con un pro-
grama de jornadas técnicas de maxima actuali-
dad. Con un enfoque practico y dindmico, las jor-
nadas se estructurardn en tres grandes bloques
tematicos: domética, nueva normativa y eficiencia
energética. Estdn coorganizadas con el Instituto
para la Diversificacién y Ahorro de la Energia del
Ministerio de Industria, Turismo y Comercio
(IDAE] y el Instituto Cataldn de Energia de la
Generalitat de Catalunya (ICAEN], y participaran
activamente las principales asociaciones del sec-
tor. Los visitantes podran acceder gratuitamente a
las jornadas previa acreditacion.

3. Entre los sectores participantes, ;Cual es el
mas destacado en esta feria?

La respuesta de los fabricantes ha sido muy
positiva. Contamos con marcas lider en todos los
sectores de la oferta y estdn representadas todas
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las empresas que apuestan y apoyan a los profesionales
de las instalaciones. La oferta de InstalMat esta organi-
zada en 12 sectores especializados entre los que desta-
can, por cifra de empresas expositoras, climatizacion,
energias renovables y agua.

Por otro lado, la domética también tendrd un papel
destacado pues aunque en el mercado todavia no ha
desarrollado todo su potencial la construccién de hoga-
res digitales serd lo que les dé un valor anadido en un
futuro cercano y eso ya lo saben los profesionales de la
instalacion.

4. Se habla mucho de crisis inmobiliaria ;En qué
afecta esta desaceleracion a este sector?

Efectivamente, los datos que se estdn publicando
estos Ultimos dias nos indican que estamos en un
momento de desaceleracién. Sin embargo, desde mi
punto de vista, esto no va a afectar drasticamente a este
sector, pues su actividad no sélo se basa en la nueva

construccién, sino que la rehabilitacion y el manteni-
miento tienen también un peso importante. En los pro-
ximos afos veremos como crecen estos dos Ultimos
ambitos versus la obra nueva. Hay que tener en cuenta
que sélo en Espana hay mas de 19 millones de viviendas
con un alto riesgo de accidente debido al mal estado de
sus instalaciones eléctricas y ello se debe basicamente a
dos factores: el primero es que los usuarios no realizan un
mantenimiento adecuado a sus instalaciones y el segundo
es que a estas instalaciones se les pide que den respues-
ta a unas necesidades para las que no fueron disenadas.

5. Ustedes quieren que InstalMat sea una herra-
mienta Gtil para los profesionales de las instalaciones.
¢Como cumplira el saldn con ese objetivo?

InstalMat ha sido disefado pory para los profesiona-
les de las instalaciones, y uno de los principales objeti-
vos del saldn es que su visita sea rentable. Por ello, los
visitantes no sélo podrén contactar con empresas sino
que con la celebracion de las jornadas también dispon-
dran de un foro donde podran reciclarse y ampliar cono-
cimientos. Queremos que el profesional tenga una visi-
ta redonda, que entre todos los sectores se fomenten
relaciones comerciales y encuentren soluciones a sus
problematicas comunes.

6. Se trata de un salon dedicado exclusivamente,
como publico objetivo, a los profesionales ;Esperan
ustedes algun otro tipo de visitante, no profesional,
interesado en el tema?

InstalMat es un salén exclusivamente profesional y
s6lo podrén acceder a él los visitantes cuya profesion
esté directamente relacionada con las instalaciones.
Como le comentaba anteriormente InstalMat da res-
puestas a las necesidades de los instaladores, ingenie-
ros técnicos, ingenieros, arquitectos técnicos, etc.g‘
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